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2026年7月発行

売れる営業
成約率70%を達成する
～2026年最新版～
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1つでもあてはまる場合、
すぐに本レポートを無料ダウンロードすることをオススメします。

本レポートは以下のようなお悩みを抱える塗装・リフォーム会社様向けレポートです。

このようなお悩みありませんか？

□ 相見積もりになると価格で負けてしまう
□ 営業マンによって成約率に大きな差がある
□ 自社の強みをうまく伝えきれていない
□ 初回商談までにお客様との信頼関係を作れていない
□ 問い合わせ後の対応が営業担当任せになっている
□ 商談後の追客や案件管理が属人的になっている
□ 社長は売れるが、営業マンが売れない状態を
改善したい
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本レポートでわかること

高い成約率を目指したい経営者さま、ぜひ経営に役立ててください！

✓ 価格競争に巻き込まれない営業対策の考え方

✓ 営業対策で押さえるべき3つのポイント

✓ 勝負塗料・アプローチブックを活用した商品力の作り方

✓ YouTube・ショートメールを活用した0次接客の進め方

✓ 事後アンケート・商談履歴を活用した案件管理の方法

✓ 社長・店長が関与して成約率を高める営業会議の考え方
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モザイクなしはダウンロードフォームへ！
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