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脱・訪問販売を成功させる
～反響型の住宅塗装の教科書～
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1つでもあてはまる場合、
すぐに本レポートを無料ダウンロードすることをオススメします。

本レポートは以下のようなお悩みを抱える塗装・リフォーム会社様向けレポートです。

このようなお悩みありませんか？

□ 訪問販売だけに頼る営業体制に限界を感じている
□ 反響型営業に切り替えたいが、何から始めるべきか分からない
□ チラシ、WEB広告、SNSを実施しているが成果が安定しない
□ ショールームを活用した集客導線を整えたい
□ 営業案件の管理や営業会議が感覚的になっている
□ 社長が販促・営業・採用まで細かく見続けている
□ 地域一番店として選ばれる仕組みをつくりたい
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本レポートでわかること

訪問販売以外でも集客を目指す経営者さま、
ぜひ経営に役立ててください！

✓ 訪問販売から反響型営業へ移行するための全体像
✓ 50万人商圏・1店舗4億円を見据えた出店計画の考え方
✓ 反響型に必要なターゲティングとブランディング設計
✓ ショールームを軸にした地域一番店づくりのポイント
✓ 財務状況から販促費を設計し、年間計画へ落とし込む方法
✓ WEBサイト・広告・SNS・チラシを連動させる販促戦略
✓ 反響を受注につなげる営業支援・案件管理・組織体制
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モザイクなしはダウンロードフォームへ！



©2026 Game change Co., Ltd. 本講座の撮影・ZOOMスクリーンショット・データ共有は固く禁止しております
5

モザイクなしはダウンロードフォームへ！
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つづきはダウンロードフォームへ！
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